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III. NEGOCIABILIDAD EN LA LEGISLACION ESPAÑOLA.................................



ÍNDICE 17

1. Negociación en mercados secundarios oficiales............................ 450
2. Sistema multilateral de negociación......................................................... 451
3. Sistema de intemalización sistemática.....................................................  451
4. Negociación en otros mercados secundarios regulados............................  452

IV. DIFICULTADES PARA LA NEGOCIACIÓN..................................................... 452

1 . Introducción.................................................................................. 452
2 . Soluciones ante posibles problemas de negociación.....................  453

V. POSIBILIDADES DE ORGANIZACIÓN DE MERCADOS SECUNDARIOS 
REGULADOS DE PERMUTAS FINANCIERAS Y  COMERCIALES................  455

VI. CONCLUSIONES...........................................................................................  456

e l  CONTROL DE INCORPORACIÓN Y  TRANSPARENCIA DE CONDICIONES 
GENERALES DEL CONTRATO EN LOS CONTRATOS BANCARIOS SEGÚN 
LA JURISPRUDENCIA DEL TRIBUNAL SUPREMO, por Eduardo Valpuesta 
Gastaminza..........................................................................................................  459

I. CONTROL DE INCORPORACIÓN Y  CONTROL DE CONTENIDO EN CON­
DICIONES GENERALES DE LA CONTRATACIÓN........................................ 459

1 . Consideraciones generales............................................................  459
2. El control de incorporación o inclusión...................................................  461

2 .1 . Requisitos generales de incorporación............................................  461
2.2. La comprensibilidad y resalte de los elementos que inciden en el 

objeto del contrato, y las cláusulas sorprendentes...........................  462

II. EL «CONTROL DE TRANSPARENCIA» EN LA JURISPRUDENCIA DEL TRI­
BUNAL SUPREMO.........................................................................................  464

1. Formulación de la teoría en la STS 241/2013........................................... 464
2. La reiteración de la teoría en la jurisprudencia posterior......................... 466
3. El «control de transparencia» en la doctrina del TJUE............................. 468

III. VALORACIÓN GENERAL DE ALGUNOS ASPECTOS DEL «CONTROL DE
TRANSPARENCIA» FORMULADO POR EL TRIBUNAL SUPREMO.............  469

LA CALIFICACIÓN CONCURSAL DEL CRÉDITO RESULTANTE DE LA LIQUI­
DACIÓN ANTICIPADA DE UN SWAP DE TIPO DE INTERÉS (IRS), por
Gloria Puy Fernández...........................................................................................  475

I. PLANTEAMIENTO........................................................................................  475
II. LA APLICABILIDAD DEL RÉGIMEN ESPECIAL RECOGIDO EN EL RDL 5/

2005 A LOS SWAPS DE TIPO DE INTERÉS ESTIPULADOS EN UN ACUER­
DO DE COMPENSACIÓN CONTRACTUAL....................................................  476

III. LA REGULACIÓN DE LOS ACUERDOS DE COMPENSACIÓN CONTRAC­
TUAL EN SITUACIONES CONCURSALES EN EL RDL 5/2005..................... 479

1 • Resolución del acuerdo de compensación contractual consecuencia de la
declaración de concurso............................................................................ 480

2. Vigencia del acuerdo de compensación contractual tras la declaración de
concurso...................................................................................................  480

3. Resolución del contrato posterior al concurso.......................................... 482

IV. LA EVOLUCIÓN DE LOS PRONUNCIAMIENTOS JUDICIALES SOBRE LA
CALIFICACIÓN DEL CRÉDITO RESULTANTE.............................................  483

1. La consideración del swap como crédito subordinado por intereses  483
2. Consideración como créditos concúrsales................................................  484

Pág.



18 ÍNDICE

Pág.

3. El cambio de criterio en la aplicación del RDL 5/2005 y la postura de la 
Sala 1.a del Tribunal Supremo: la Sentencia 629/2015 de 17 de noviembre 
de unificación de doctrina.........................................................................  485

V. BIBLIOGRAFÍA.............................................................................................  488

«Q UALIF IED  FINANCIAL CONTRACTS» — QFCS—  Y OTRAS OPERACIONES 
DE FINANCIACIÓN EN MERCADOS DE VALORES, por Ana Felicitas Muñoz 
Pérez..............................................................................................................

I. PLANTEAMIENTO........................................................................................ 491
II. NOTAS DE CARACTERIZACIÓN...................................................................  493

III. MODALIDADES DE CONTRATOS................................................................  495

1. REPO.......................................................................................................  495
2. Sell/buy-back............................................................................................  497
3. Forward o contrato a p lazo...................................................................... 498
4. Total Refund Swap................................................................................. 500
5. Préstamo de valores................................................................................... 502
6 . «Securitization»...................................................................................  502 .

IV. BIBLIOGRAFÍA.............................................................................................. 503

LA EVALUACIÓN DE LA SOLVENCIA DEL CLIENTE EN LA CONCESIÓN DE
CRÉDITOS, por María Cruz Mayorga Toledano...................................................  505

I. INTRODUCCIÓN. SOLVENCIA Y  CLIENTELA BANCARIA.......................... 505
II. LAS NORMAS DE EVALUACIÓN DE LA SOLVENCIA COMO NORMAS PRU­

DENCIALES Y  DE CONDUCTA......................................................................  507
III. CARÁCTER Y CONTENIDO DE LA EVALUACIÓN DE LA SOLVENCIA  510

1. Carácter dual.............................................................................................  510
2. Límites y objetivos de la evaluación.......................................................... 511

IV. EFECTOS Y LÍMITES SOBRE EL CONTRATO DE PRÉSTAMO O CRÉ­
DITO................................................................................................................  516

RETOS Y  TENDENCIAS ACTUALES EN MATERIA DE GARANTÍAS MOBILIA-
RIAS, por Jorge Feliu Rey....................................................................................  519

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  520
II. DISFUNCIONES DEL MERCADO DE LA FINANCIACION Y SU CORREC­

CIÓN A TRAVÉS DEL SISTEMA DE GARANTÍAS.........................................  520
III. LOS MODELOS DE GARANTÍAS PREEXISTENTES: UNA VISIÓN SIMPLI­

FICADA ...........................................................................................................  522

1. Histórico-formalista.................................................................................. 522
2. Funcionalista.............................................................................................  526

IV. LOS MODELOS DE GARANTÍAS ANTE LAS OPERACIONES TRANSNA-
CIONALES......................................................................................................  530

V. PROCESOS DE ARMONIZACIÓN REGIONAL E INTERNACIONAL DE LAS
REGLAS SOBRE GARANTÍAS MOBILIARIAS..............................................  531

1. Iniciativas armonizadoras.........................................................................  531
2. Dos casos particulares y su repercusión actual y posible en el ordenamien­

to español.................................................................................................. 53/
2.1. UNIDROIT: Convenio de Ciudad del Cabo sobre Garantías Interna­

cionales en elementos de equipo móvil............................................. 532



Pág.

2.2. UNCITRAL: Ley Modelo de Garantías Mobiliarias..........................  533

VI. CONCLUSIONES...........................................................................................  536
VII. BIBLIOGRAFÍA..............................................................................................  536

INFORMACIÓN FINANCIERA Y  SWAP, por Ascensión Gallego Córcoles................  539

I. LOS DEBERES DE INFORMACIÓN DE LOS INTERMEDIARIOS FINAN­
CIEROS...........................................................................................................  539

II. POSICIÓN DEL TRIBUNAL SUPREMO EN TORNO A LOS SWAPS............. 542

1. Primeros pronunciamientos: las SSTS núms. 665/2012 y 683/2012, de 15
y de 21 de noviembre de 2012...................................................................  542

2. La STS núm. 840/2013, de 20 de enero de 2014........................................ 542
3. Contenido del deber de información en la jurisprudencia más reciente del 

Tribunal Supremo.....................................................................................  547

3.1. Información sobre las condiciones de cancelación anticipada  547
3.2. Información sobre los riesgos del producto y, en particular, sobre los 

derivados de la evolución futura del índice de referencia.................  548
3.3. Información sobre la existencia de una situación de desequilibrio y

de conflicto de interés.......................................................................  551

III. REFLEXIONES FINALES..............................................................................  551

NUEVAS PERSPECTIVAS DEL CONTRATO DE CUENTAS EN PARTICIPACIÓN 
EN RELACIÓN CON EL CROWDFUNDING  O ALGUNA DE SUS MODALI­
DADES, por Antonio Francisco Galacho Ábolafio................................................  555

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  555
II. CONTRATO DE CUENTAS EN PARTICIPACIÓN: RASGOS PRINCIPALES.... 556

III. EL CROWDFUNDING Y  SUS MODALIDADES MÁS COMUNES..................  558
IV. CUENTAS EN PARTICIPACIÓN Y  SU VIRTUALIDAD EN EL CROWDIN-

VESTMENT.....................................................................................................  560
V. CONTRATO DE CUENTAS EN PARTICIPACIÓN: PREVIA ACLARACIÓN DE

CUESTIONES CONFLICTIVAS.......................................................................  562
VI. CONCLUSIONES...........................................................................................  563

LAS COMUNICACIONES COMERCIALES EN LA CONTRATACIÓN BANCARIA
ELECTRÓNICA, por Roberto Couto Calviño.......................................................  565

I. RÉGIMEN JURÍDICO PARTICULAR DE LAS COMUNICACIONES COMER­
CIALES ELECTRÓNICAS EN EL ÁMBITO BANCARIO................................  565

1. Aspectos generales....................................................................................  566
2. Regulación sectorial bancaria...................................................................  569

2.1. Principios rectores de la publicidad bancaria..................................  570
2.2. Reglas específicas aplicables a las comunicaciones comerciales ban- 

carias................................................................................................ 572

II. TRASCENDENCIA DE LAS COMUNICACIONES COMERCIALES EN LA
FORMACIÓN DEL CONTRATO BANCARIO ELECTRÓNICO........................ 576

1. Distinción de las comunicaciones comerciales y las ofertas a personas in­
determinadas.............................................................................................  576

2. El carácter informativo de las comunicaciones comerciales y su posible 
integración en el contrato bancario electrónico........................................ 578

Indice  19



20 ÍNDICE

Pág.

2.1. El marcado carácter informativo de las comunicaciones comercia­
les bancarias electrónicas.................................................................. 578

2.2. Aplicabilidad del principio de integración de las comunicaciones co­
merciales en el contrato...................................................................  582

III. BIBLIOGRAFÍA...............................................................................................  583

IV. RETOS Y TENDENCIAS ACTUALES EN EL ÁMBITO 
DE LA CONTRATACIÓN DEL TRANSPORTE

LA CONVENIENCIA DE UNA NUEVA LEY SOBRE EL CONTRATO DE TRANS­
PORTE AÉREO, por M.“ Victoria Petit Lavall......................................................  587

I. INTRODUCCIÓN............................................................................................  587
II. EL RÉGIMEN JURÍDICO ACTUAL DEL TRANSPORTE AÉREO EN ESPAÑA. 590

III. LA LEY DE NAVEGACIÓN AÉREA Y SU APLICACIÓN AL TRANSPORTE DE
PASAJEROS....................................................................................................  591

IV. LA LEY DE NAVEGACIÓN AÉREA Y  SU APLICACIÓN AL TRANSPORTE DE
CARGA............................................................................................................  595

1. Régimen jurídico.....................................................................................  595
2. Contenido del contrato ............................................................................ 596
3. La responsabilidad del transportista aéreo..............................................  598

V. LA PRESCRIPCIÓN DE LAS ACCIONES.......................................................  603
VI A MODO DE CONCLUSIÓN..........................................................................  604

RETOS Y TENDENCIAS ACTUALES EN LA CONTRATACIÓN DEL TRANSPOR­
TE TERRESTRE Y MARÍTIMO DE MERCANCÍAS, por Alberto Emparama 
Sobejano...............................................................................................................  607

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  607
II. RÉGIMEN DISPOSITIVO DEL CONTRATO DE TRANSPORTE TERRESTRE

Y MARÍTIMO................................................................................................... 609
III. CARACTERÍSTICAS DEL RÉGIMEN DE RESPONSABILIDAD DEL POR­

TEADOR .........................................................................................................  610

1. Régimen de responsabilidad del porteador terrestre................................  610
2. Régimen de responsabilidad del porteador marítimo...............................  613

IV. RÉGIMEN PROTECTOR DE LOS INTERESES DE LOS PORTEADORES  617
V. PROPUESTAS DE REFORMA Y  ADAPTACIÓN DE LA REGULACIÓN AC­

TUAL A LOS NUEVOS RETOS DEL TRANSPORTE TERRESTRE Y  MA­
RÍTIM O...........................................................................................................  619

1. Propuestas de interpretación y de reforma de la regulación del transporte 
terrestre..................................................................................................... 619

2. Propuestas de reforma de la regulación del transporte marítimo.............  624

VI. BIBLIOGRAFÍA..............................................................................................  626

LA NUEVA DIRECTIVA EUROPEA SOBRE VIAJES COMBINADOS, por Belén
García Álvarez......................................................................................................  629

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  629
II. ÁMBITO DE APLICACIÓN.............................................................................  631

III. OBLIGACIONES DE INFORMACIÓN............................................................  633



ÍNDICE 21

1. Premisa.....................................................................................................  633
2. Información precontractual......................................................................  633
3. El contrato de viaje combinado..................................   634

IV. MODIFICACIONES DEL CONTRATO ANTES DE SU EJECUCIÓN.............. 635

1. Cesión del contrato...................................................................................  635
2. Modificación del contrato.........................................................................  635

2.1. Modificación del precio......................................................... [..........  635
2.2. Modificación de las demás cláusulas del contrato ..........................  637

V. RESOLUCIÓN DEL CONTRATO.................................................................... 637
VI. RÉGIMEN DE RESPONSABILIDAD..............................................................  638

1. Responsabilidad por errores en la reserva.....................................   638
2. Responsabilidad por la ejecución del viaje combinado.............................  639

VII. OBLIGACIÓN DE ASISTENCIA..................................................................... 641
VIII. PROTECCIÓN CONTRA LA INSOLVENCIA..................................................  641

IX. CONCLUSIONES...........................................................................................  642
X. BIBLIOGRAFÍA..............................................................................................  642

EL PERIODO DE RESPONSABILIDAD DEL PORTEADOR EN LA LEY DE NA­
VEGACIÓN MARÍTIMA, por Juan Pablo Rodríguez Delgado..............................  643

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  644
II. EL PROBLEMA DE LA CONFUSIÓN EN EL CONVENIO DE BRUSELAS:

RAMIFICACIONES TEÓRICAS......................................................................  644
III. NUESTRA PROPUESTA: ESTUDIO CONJUNTO DEL PERIODO DE RES­

PONSABILIDAD Y  DEL PERIODO DE APLICACIÓN DE LA NORMA  647

1. Premisas a considerar................................................................................ 648
2. Explicación y argumentos: división en fases que corresponden a la ejecu­

ción de un único contrato de transporte marítimo...................................  650

2.1. El origen de la confusión: el binomio formado por el art. l(e)/7 del
CB y el recurso a los Trabajos Preparatorios....................................  650

2.2. Ejemplo norteamericano y las period o f responsibility clauses  652

IV. LA IRRUPCIÓN DE LA LNM Y  EL PERIODO DE RESPONSABILIDAD DEL
PORTEADOR................................................................................................... 654

V. COROLARIO DE LO PROPUESTO................................................................ 656

LA CONTRATACIÓN CON EL CONSIGNATARIO DE BUQUES EN LA LEY 
14/2014, DE 24 DE JULIO, DE NAVEGACIÓN MARÍTIMA, por Antonio Abril 
Rubio...................................................................................................................  661

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  661
II. OBJETIVOS Y  EJES PRINCIPALES DE LA LN M ..........................................  662

1. La nueva regulación responde a cuatro propósitos principales.................  662
2. La nueva regulación marítima gira en torno a los ejes principales en ma­

teria de ordenación de la navegación........................................................  663

III. EL CONTRATO DE CONSIGNACIÓN DE BUQUES......................................  663
IV. RELACIONES OCASIONALES......................................................................  664

1. Las obligaciones del comisionista............................................................. 665
2. Las obligaciones del comitente.................................................................  665

Pág.



22
ÍNDICE

Pág.

V RELACIONES BASADAS EN CONSIGNACIONES CONTINUADAS O ES- 1
TABLES...........................................................................................................  /ñ

VI. CONCLUSIONES...........................................................................................
VII. BIBLIOGRAFÍA...........................................................................................

V. RETOS Y TENDENCIAS ACTUALES EN EL ÁMBITO 
DE LA CONTRATACIÓN DEL SEGURO

RETOS Y TENDENCIAS ACTUALES EN LA CONTRATACIÓN DE LOS SEGU­
ROS DE PERSONAS: LA INFORMACIÓN PRECONTRACTUAL, por Mana ^  
José Morillas Jarillo..............................................................................................

671
II LA INFORMACIÓN DEL ASEGURADOR AL TOMADOR PREVIA A LA CON-

m. 676

IV. LO SIDESAFÍC)S D E F O T  URO:■^MODELOS PREDICTIVOS, BIG DATA YBIG
BROTHER .......................................................................................................

V. CONCLUSIONES............................................................................................

LA COMERCIALIZACIÓN DE SEGUROS POR ENTIDADES DE CRÉDITO Y
LOS SEGUROS VINCULADOS A OPERACIONES DE PRESTAMOS, por ^
Carlos Vargas Vasserot..........................................................................................

697

II SEPARACIÓN Y  COORDINACIÓN ENTRE ENTIDADES FINANCIERAS Y
ENTIDADES ASEGURADORAS.   y

III. LOS SEGUROS DE AMORTIZACIÓN DE CRÉDITOS  .....................  702
IV. LOS SEGUROS DE DAÑOS DE LOS BIENES HIPOTECADOS.................... 706

7061. La tutela legal del acreedor hipotecario en el contrato de seguro............
2 Las cláusulas contractuales del préstamo hipotecario relacionadas con ei

seguro y la cláusula de acreedor hipotecario en el contrato de seguro  /

2.1. Las cláusulas del contrato de préstamo hipotecario en relación con i
el seguro de daños.................................. ...... .................. ................

2.2. El acreedor hipotecario en la documentación del contrato de seguro.
La cláusula de acreedor hipotecario.................................................

V. LOS SEGUROS GRATUITOS ASOCIADOS A DETERMINADOS PRODUC-
TOS FINANCIEROS........................................................................................  726

VI. BIBLIOGRAFÍA.............................................................................................

EL DEBER DE DECLARACIÓN DEL RIESGO Y SUS AGRAVACIONES EN EL 
SEGURO DE ENFERMEDAD, por María Jesús Peñas Moyano.........................

I. ESPECIALIDADES DEL DEBER DE DECLARACIÓN DEL RIESGO EN LOS
SEGUROS DE PERSONAS.............................................................................  ,

II. DECLARACIÓN Y  AGRAVACIÓN DEL RIESGO -v-” '  732
III. EL ESTADO DE SALUD DEL ASEGURADO Y  SU VARIACION....................

1. Consecuencias de su no consideración como agravación del riesgo  735
2. Especial incidencia en el seguro de enfermedad.......................................

IV. CONCLUSIONES: EVITAR LA PROLIFERACIÓN DE CLÁUSULAS DE EX-
CLUSIÓN DEL RIESGO.................................................................................. ?42

V. BIBLIOGRAFÍA..............................................................................................



ÍNDICE 23

e l  SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL DE LOS ADMINISTRADORES DE
LAS SOCIEDADES DE CAPITAL, por Javier Valenzuela Garach........................ 743

I. BREVE REFERENCIA A LA RESPONSABILIDAD CIVIL DE LOS ADMINIS­
TRADORES DE LAS SOCIEDADES DE CAPITAL.......................................... 743

II. EL ASEGURAMIENTO DE LA RESPONSABILIDAD DE LOS ADMINISTRA­
DORES: LAS PÓLIZAS D&O.................................................................!......... 745

1. Inconvenientes y ventajas de las pólizas D&O.................................i........  745
2. Características de las pólizas D&O........................................................... 746
3. Elementos personales en el seguro de responsabilidad civil de los admi­

nistradores................................................................................................. 748
4. Riesgos excluidos de la cobertura del seguro............................................ 749
5. Aspecto temporal de la cobertura del seguro...........................................  750

5.1. Hechos con influencia en la delimitación temporal del riesgo  751
5.2. Modificación del art. 73 de la LCS por la LOSSP de 1995................  751
5.3. Tipos de cláusulas claims made........................................................ 753
5.4. Principales derechos de los administradores asegurados por pólizas

D&O.................................................................................................. 754

III. BIBLIOGRAFÍA.............................................................................................. 755

LEGITIMACIÓN Y  PRESCRIPCIÓN EN EL SEGURO «DE TRANSPORTE»: 
¿CONVIENE REFORMAR LA LEY DE TRANSPORTE TERRESTRE Y  LA 
DE CONTRATO DE SEGURO?, por Achim Puetz..............................................  759

I. INTRODUCCIÓN...........................................................................................  759
II. EL PECADO ORIGINAL: LA RENUNCIA A REGULAR LA ACCIÓN DIREC­

TA DEL ACREEDOR DEL TRANSPORTE CONTRA EL PORTEADOR EFEC­
TIVO................................................................................................................ 760

III. PECCATA MINUTA : FUNDAMENTO DE LA ACCIÓN DE «REGRESO», SU­
BROGACIÓN DEL ASEGURADOR Y CÓMPUTO DEL PLAZO DE PRES­
CRIPCIÓN.......................................................................................................  762

1. Fundamento de la acción del porteador contractual (o su asegurador) 
contra el empresario con quien subcontrató: acción de responsabilidad
V5. acción de regreso.................................................................................  763

2. Legitimación activa del asegurador de la responsabilidad civil del portea­
dor contractual: la perturbadora referencia al art. 43.3 de la LCS............  765

3. Prescripción de la acción del porteador contractual (y del asegurador de
su responsabilidad civil) contra el tercero causante del daño...................  770

IV. BIBLIOGRAFÍA............................................................................................... 772

EXIGENCIAS DE LA RESPONSABILIDAD MEDIOAMBIENTAL EN RELACIÓN 
AL TRANSPORTE DE MERCANCÍAS POR CARRETERA: LA CONTRATA­
CIÓN DEL SEGURO MEDIOAMBIENTAL, por Elena Leiñena Mendizábal  775

I. ALCANCE DE LA RESPONSABILIDAD MEDIOAMBIENTAL Y  EXCLU­
SIONES...........................................................................................................  776

II. SINGULARIDAD DERIVADA DE LA NATURALEZA ADMINISTRATIVA DE
LA RESPONSABILIDAD MEDIOAMBIENTAL..............................................  778

III. RIGOR DE LA RESPONSABILIDAD MEDIOAMBIENTAL EN RELACIÓN
AL ÁMBITO SUBJETIVO EN LA ACTIVIDAD DE LOS OPERADORES DE 
TRANSPORTE................................................................................................. 780

IV. LA EXIGENCIA DE LA CONTRATACIÓN DEL SEGURO MEDIOAMBIEN­
TAL EN EL TRANSPORTE DE MERCANCÍAS POR CARRETERA................  782

0

Pág.



24 ÍNDICE

Pág.

1. Obligatoriedad de la garantía medioambiental o seguro a todos los opera­
dores de transporte.............................................................   ••• 782

2. El seguro de responsabilidad medioambiental como medio de garantía 
financiera............................................................................................... ■•••• 783

3. Algunas peculiaridades del seguro medioambiental para el sector del 
transporte de mercancías por carretera....................................................  785

4. Concurrencia de seguros en el sector del transporte terrestre de mercan­
cías............................................................................................................  786

V. CONCLUSIONES...........................................................................................  786
VI. BIBLIOGRAFÍA.............................................................................................. 788

EL APLAZAMIENTO EN EL PAGO DE LA PRIMA, por Javier Vercher M o lí  789

I. LA IMPORTANCIA DE LA PRIM A.................................................................  789
II PRAXIS EN EL MERCADO ASEGURADOR ESPAÑOL................................  791

III. EL CARÁCTER INDIVISIBLE DE LA PR IM A................................................ 792
IV. LA PRIMA APLAZADA Y  LA PRIMA SUCESIVA............................................ 793
V. SOLUCIÓN JURISPRUDENCIAL................................................................... 794

VI. EXTINCIÓN DE LA RELACIÓN ASEGURADO-ASEGURADOR...................  795

EL DESVANECIMIENTO DE LOS ELEMENTOS DEFINITORIOS CLÁSICOS 
DE LA COLABORACIÓN MERCANTIL. DEMANDAS ESPECÍFICAS DEL 
SECTOR ASEGURADOR, por Covadonga Díaz Llavona.....................................  797

I. PLANTEAMIENTO.....................................................   797
II. LA COLABORACIÓN MERCANTIL EN LA PRESTACION DE SERVICIOS FI­

NANCIEROS. DISTRIBUCIÓN BANCARIA DE SEGUROS...........................  799

1. Estructuras de colaboración para la distribución bancaria de seguros.
Problemas y vías de solución....................................................................  801

VI. RETOS Y TENDENCIAS ACTUALES EN EL ÁMBITO 
DE LA CONTRATACIÓN INTERNACIONAL

LA APLICACIÓN JURISPRUDENCIAL DE LOS PRINCIPIOS DE UNIDROIT,
por Pilar Perales Viscasillas................................................................................... 807

I. INTRODUCCIÓN: LOS PRINCIPIOS DE UNIDROIT.....................................  807
II. LOS PRINCIPIOS UNIDROIT EN LA PRÁCTICA ARBITRAL Y  JURISPRU­

DENCIAL COMPARADA.................................................................................
III. LOS PRINCIPIOS DE UNIDROIT EN LA JURISPRUDENCIA DEL TRIBU­

NAL SUPREMO...............................................................................................

809

812

813 
816 
817

819
819
820

J   * ............................................................................................  - A  ,1
Excesiva onerosidad sobrevenida.............................................................. ° í

1. Resolución del Contrato............................................................................
2. Daño moral................................................................................................
3. Interpretación de los contratos ................................................................
4. La receptividad de las declaraciones de voluntad, en particular la revoca­

ción de la oferta........................................................................................
5. Principio de la buena fe .............................................................................
6. Daños y perjuicios..
7.



ÍNDICE 25

TENDENCIAS DEL DERECHO DE LA CONTRATACIÓN INTERNACIONAL: EL 
SISTEMA DE CIUDAD DEL CABO COMO MODERNO INSTRUMENTO DE 
LEX MERCATORIA, por María Jesús Guerrero Lebrón....................................... 825

I. INTRODUCCIÓN............................................................................................ 825
II. LAS TÉCNICAS LEGISLATIVAS USADAS POR LOS REDACTORES DEL

SISTEMA DE CIUDAD DEL CABO.................................................................  826

1. La utilización de un Convenio (CCC) más un Protocolo (PEE A)..............  826

1.1. La entrada en vigor del sistema.......................................................  826
1.2. Las ventajas de un sistema dual......................................................  829

2. La creación de una institución jurídica nueva como figura superpuesta a 
otras nacionales........................................................................................  831

2.1. Superación del planteamiento de Derecho internacional privado  831
2.2. La restricción del ámbito de aplicación y el respeto a los Derechos 

nacionales........................................................................................  833
2.3. La garantía internacional................................................................  834

3. Las cláusulas de modulación del contenido que pueden formular los Esta­
dos parte...................................................................................................  837

3.1. Tipología de cláusulas usadas en el Sistema de Ciudad del Cabo  837
3.2. Las declaraciones realizadas por España......................................... 840

III. BIBLIOGRAFÍA......................................................................................  841

EL CROWDFUNDING EN EL MARCO DE LA CONTRATACIÓN INTERNACIO­
NAL, por Enrique Moreno Serrano.......................................................................  847

I. PLANTEAMIENTO................................................................................  847
II. EL COMPONENTE INTERNACIONAL DEL CROWDFUNDING ...........  848

III. LA PLURALIDAD DE RELACIONES CONTRACTUALES EN EL MARCO
DEL CROWDFUNDING ..........................................................................  849

IV. EL COMPONENTE «INTERNACIONAL» EN EL CROWDFUNDING DE IN­
VERSIÓN  850

1. La posibilidad de que una sociedad extranjera pueda ser considerada pla­
taforma de financiación participativa (PFP ).....................................  850

2. El promotor extranjero de una campaña de crowdfunding realizada por
una PFP domiciliada en España.......................................................  853

3. El inversor extranjero en una campaña de crowdfunding realizada por
una PFP domiciliada en España.......................................................  854

V. EL COMPONENTE «INTERNACIONAL» EN EL CROU'DFUNDING DE NO
INVERSIÓN............................................................................................  856

VI. CONCLUSIONES...................................................................................  857

LEX MERCATORIA ISLAMICA: SHARIA AS CHOICE OF LAW UNDER ROME I
REGULATION, by Bruno Martín Baumeister......................................................  859

I. REFERENCES.......................................................................................  863

Pág.


